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des Finanzdienstleistungsassistenten
(FDLA). Und tatsichlich wird dies im
Parlament wahrscheinlich in diesen Ta-
gen beschlossen werden.

Warum gerade die FDLA ,bdse”
sind? Als FDLA darf man Investment-
fonds verkaufen und braucht dafiir
kaum etwas mitzubringen. Esreichtim
Wesentlichen die Anmeldung zum frei-
en Gewerbe des Vermdgensberaters.

Die Konzession und die Haftung fiir die
Ergebnisse der Beratung iilbernehmen
bereitwillig Strukturvertriebe und Mak-
lerpools. Fiir Pilz und fiir die Konsu-
mentenschiitzer ist dies das besonders
groBe Loch im System, durch das erst

die Milliarden an Anlegervermigen
von Immofinanz, MEL und Kredit-Til-
gungstriger-Modelle versenkt werden
konnten. Unqualifizierte Vertriebler
hitten sich so durchihre Gier eine gol-
dene Nase verdient.

*) Die Einengung in der Zielsetzung der weltweiten Finanzmakler auf die extreme Kurzfristigkeit vermin--
dert die Fahigkeit des Finanzwesens {...) zur Unterstiitzung der Schaffung langfristig angelegter Produkti-
ons- und Arbeitsméglichkeiten. Aus: Botschaft seiner Heiligkeit Papst Benedikt XV1. zur Feier des Weltfrie-

denstages am 1. Janner 2009.
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Peter Pilz
setzt das
Verbot der
Finanzbera-
ter ohne
Priifung und
Konzession
durch, was
rund 5.400
Menschen
betrifft

© 16 Prozent Provision mit Immoaktien

So pauschal kann der Vorwurf wohl
nicht stimmen. Dass es hier zu Aus-
wiichsen kam, geben aber viele Bran-
cheninsider inoffiziell zu. ,Wenn man
alles zusammenzihlt, warden manche
osterreichische Im ilienaktien mit
einer Marge von 16 nt verkauft,
spricht es Gerd Lehner aus, 1992 erster
Geschiftsfithrer des AWD in Oster
reich und heute in der Schweiz mit der
+Delta Coaching AG* beratend titig.
Wenn nun eine Geldanlage auf Grund
liuft, dann sind die FDLA nicht selbst
fiir ihre Beratung verantwortlich, son-
dern ihre Konzessionsgeber.

Das ist einer der Griinde, warum
der AWD - als gréBter Strukturver-
trieb —derzeit so unter Beschuss steht.
Ob der AWD nun fiir die Verluste der
Anleger mit Immofinanz-Aktien haften
muss, wird gerade ausgefochten, voral-
lem in einem Musterprozess, den der
Verein fiir Konsumenteninformation
im Namen von 3.000 Anlegern fiihrt**.

Priifungspflicht fir alle Finanzberater

Der Pilz’sche GesetzesvorstoB bringt al-
so voraussichtlich bald die Abschaf-
fung der heutigen FLDA. Dies klingt
nun dramatischer, als esist: ,Was wahr-
scheinlich gedndert wird, ist die Mog-
lichkeit, den FDLA als freies Gewerbe
und damit ohne Priifung auszuiiben.
Wir stellen uns vor, dassder FDLA ein
reglementiertes Gewerbe wird und die
5.400 FDLA, die bislang keine Prii-
fung abgelegt haben, diese bis spites-
tens Ende 2010 nachholen kdnnen*,
so Wolfgang K. Géltl, Fachverbands-
Obmann der Finanzdienstleister.

Foto: Die Griinen

In der verwirrenden ,Wer darf
was"“-Gesetzeslage gibt es in der Syste-
matik der Wirtschaftskammer némlich
auch noch den gewerblichen Vermé-
gensberater (mit Priifung und Konzes-
sion). Und neben dem FDLA ~im Ub-
rigen ein Osterreich-Spezifikum - gibt
es den ,vertraglich gebundenen Ver-
mittler (VGV) als Berufsgruppe, der
den gewerblichen Vermégensberatern
offensteht. ,Als VGV darf man iiber-
dies nur fiir eine Organisation titig
sein®, ergdnzt dazu Werner Barwig,
Griinder der Ariconsult, dem mit 2.000
unabhéngigen Beratern grofiten dster-
reichischen Maklerpool. Ariconsult
lasst die Finanzdienstleister dabei weit-
gehend unabhingig arbeiten und iiber-
lidsstihnen einen GroBteil der Provisio-
nen. ,Diese Exklusivitit wird keine
groBen Verdnderungen auslosen, da
die meisten Berater ihr Wertpapierge-
schift in der Praxis sowieso bei einem
Abwickler konzentrieren.”

Versicherungsvermittler ungeschoren

Zum Dschungel wird das Berufechaos,
wenn man auch die Versicherungsbran-
che dazunimmt, die in den letzten zehn
Jahren ja bekanntlich grof3 in den Ver-
trieb von Kapitalanlagen eingestiegen
ist. Das Gute daran fiir alle, die aus die-
ser Ecke kommen: Versicherungsmak-
ler und Versicherungsagenten haben
iiber ihre Konzession weiterhin den
Anspruch auf die Vertriebszulassung
von Anlageprodukten. Das betrifft rund
3.000 bis 4.000 Versicherungsberater al-
ler Art. (Umgekehrtist esiibrigens nicht
so klar: ,Ob gewerbliche Vermégens-
berater auch Sachversicherungen ver-
kaufen diirfen, wird gerade vom Ver-
fassungsgerichtshof gepriift“, so Rechts-
anwalt Dr. Christian Winternitz.)

Personliche Haftung bei Emittenten?

Die Verschirfung findet auch vieler-
orts Zustimmung, die zu erwartende
Marktbereinigung wird sogar positiv
gesehen. , Viele, die unqualifiziert und
provisionsoptimiert gearbeitet haben,
werden wieder in ihre angestammten
Berufe zuriickkehren®, erwartet Hart-
wig Loger, bei der UNIQA Holding fiir
den Exklusivvertrieb zustindig.

**) Eine weitere Haftungsklage bedroht weiterhin
die gesamte Branche der Wertpapierdienstieister
(WPDLU): Die Pleite der Vertriebsorganisation
AMIS. Da das damalige Gesetz sehr unklar formu-
liertist, kann es sein, dass im Rahmen der , Anle-
gerentschadigung von Wertpapierdienstleistungs-

unternehmen” alle WPDLU gemeinsam fiir die Ver-
luste der Anleger blechen miissen, und zwar nicht
einmalig mit zehn Prozent ihres Eigenkapitals, son-
dern jahrlich. Letzteres wiirde kaum einer der klei-
neren Anbieter aushalten, mit einer , verniinftigen”
Gesetzesauslegung darf aber gerechnet werden.

Verbands-
obmann
Wolfgang
Goltl setzt
voraussicht-
lich eine
zweijahrige
Ubergangs-
frist zum
~Nachholen
der Prii-
fung” durch

Gerechtigkeit fiir die Vermittler?

Was allerdings scharfe Kritik auslost, ist
die einseitige Schuldzuweisung, die sich
durch diese Gesetzesdnderung aus-
driickt. Rudolf Mittendorfer, Fachgrup-
penobmann der Wiener Versicherungs-
makler, fordert auch an dieser Stelle
Verschirfungen: ,Wirfordern, dass die
Emittenten von Anlageprodukten,
Banken und Versicherungen, haften,
wenn schwerwiegende Fehler gemacht
werden. Dann wiirde sich vieles schlag-
artig aufhoren.”

Tatsdchlich gibt es diese Haftungs-
dngste bereits in den Vorstandsetagen:
Ein Vertriebsdirektor eines bekannten
osterreichischen Finanzhauses weiger-
te sich kiirzlich, ein Garantieprodukt auf
den Marktzu bringen, beidem eine der
groBten Banken der Welt die Garantie
iibernehmen sollte. ,,Nach der Leh-
man-Pleite kénnte man mir den Vor-
wurf machen, dassich das hitte wissen
miissen.

An einer weiteren Stelle sieht
Mittendorfer Handlungsbedarf im
Bankenvertrieb: ,Die Banken sugge-
rieren oft unabhiingige Beratung, ob-
wohl hauseigene Produkte verkauft
werden.“

Sogar Riickzahlung von Provisionen

Die Vermittler von Kapitalanlagen se-
hen sich aber noch von einer ganz an-
deren Seite bedroht: Die Kunden sind
verdrgertund vertingstigt. Viele derVer-
kaufshits der letzten Jahre wie Immo-
bilienaktien, strukturierte Produkte und
viele Arten von Zertifikaten sind unver-
kauflich geworden. Selbst bei norma-
len Aktien- und Anleihenfonds sowie
bei fondsgebundenen Lebensversiche-
rung steht derzeit das Geschiift.
Jaeslduftsogarin die andere Rich-
tung. Finanzdienstleister-Obmann
Goltl: ,Durch die Aktion der FMA im
letzten Herbst, das De-facto-Verbot der

Fremdwiahrungskredite anzukiindigen, ©

Foto: WKC
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istauch dieses Geschift bei vielen zum
Stillstand gekommen. Viele Kunden
losten auf Druck einiger Banken die
Modelle aus Fremdwéhrungskrediten
und Tilgungstrigern auf, was auch
heifit, dass die Berater Provisionen zu-
riickzahlen miissen, wenn der Tilgungs-
trager noch nicht fiinf Jahre bespart
wurde.“ Da das Geschift bis in den
Sormmer gut gelaufen ist und Provisio-
nen bis vor Kurzem flossen, gehen vie-
le Berater gerade erstin die Eiseskilte.

Branchenkenner rechnen damit,
dasssich die Situation das gesamte Jahr
iiber nicht bessern wird, und bis Jah-
resende zumindest jeder vierte Vermo-
gensberater aufgegeben hat. Die beiden
groBen Strukturvertriebe glauben
ebenfalls an eine tiefe Konsolidierung,
aber nicht fiir ihr eigenes Haus: ,,Der-
zeit befinden sich knapp 500 FDLA
bei AWD Osterreich in Ausbildung.
Nach derzeitigem Stand wird es bis
zum Jahresende zu keinen wesentli-
chen Verinderungen in der Anzahl der
FDLAkommen®, verlautet es aus dem
AWD, und OVB-Geschiftsfithrer Mi-
chael Bolz prognostiziert, dass ,der
Markt kleiner wird, aber wir unsere

Uberraschend viele sehen die Krise als
absolute Chance. ,Ich rechne damit,
heuer viele neue Kunden zu gewinnen,
an die ich vorher nicht herangekom-
men bin®, so Mag. Christian Ziegler,
Geschiftsfiihrer einer Wiener Wertpa-
pierfirma, ,ich kann zeigen dass ich
mit meinen Anlagestrategien — sehr
vieliiber Zertifikate — den Kunden 2008
sehr wenig Geld verloren habe. Gute
Erfolge gingen unter, als alle noch scho-
ne Gewinne zeigen konnten, aberjetzt
hat sich die Spreu vom Weizen ge-
trennt.“ GroBe Vermégensverwalter
und Privatbanken, die Ahnliches schaff-
ten (und sich aus allen Turbulenzen
raushalten konnten), werden ebenfalls
diese Art von Zulauf bekommen.

Auch die Verkiufer von geschlos-
senen Fonds fithlen sich im Aufwind:
wlmmobilienbeteiligungen, Schiffsbe-
teiligungen und andere geschlossene
Produkte, die nicht unmittelbar von
der Wirtschafts- oder Borsenentwick-
lung abhingen, gehoren heute in je-
des gréBere Portfolio, und das Interes-
se steigt“, sagt Peter Maierhofer von
der WM AG, der auf die Vermittlung
solcher Produkte spezialisiert ist.

Die Versicherungen setzen derzeit
tiberwiegend auf die umfassende Vor-

sorge, wo zu den Sachversicherungen
auch Risken wie Unfallinvaliditit oder
Berufsunfihigkeit versichert werden.
Zum Ansparen auf die Pension ist die
klassische Lebensversicherung auf-
grund ihrer Garantien und Mindest-
verzinsung wieder im Kommen. ,,Un-
ser Unternehmen ldsst den Kunden die
Wahl zwischen zinsenabhingigen und
inflationssichernden Anlagen, wo man
auch kostengiinstig zwischen Aktien
und Renten switchen kann®, so Versi-
cherungsmakler und Vermégensbera-
ter Rudolf Mittendorfer, ,,und wenn er
aus Angst vor Wihrungsverdnderun-
gen im Schweizer Franken sein will,
kanner Franken-Polizzen in Liechten-
stein in Betracht ziehen.“

Generell gilt: Je einfacher, desto
besser. Breit streuende Aktienfonds
und Anleihenfonds, aber keine Spe-
zialititenfonds, keine strukturierten
Produkte, die niemand durchschauen
kann. ,Ich wiirde auch alle Vermégens-
berater warnen, sich jetzt mit Anbietern
von kleinen Hedge-Fonds einzulassen,
die keine Umsiitze machen und unter
den Vermégensberatern fischen‘ wol-
len®, so Berater Gerd Lehner.
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